
Presentación de Empresa 



Los proveedores y 
suministradores, una parte 
importante de nuestra 
empresa 

- ¿Sabía usted que la media de la 
empresa española industrial destina 
un 81% de sus ingresos a la 
adquisición de materiales, servicios y 
suministros para generar su negocio? 
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2007 
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Detalle de las Compras y Suministros 

- De este 81% el 55% son materias 
primas, mercados en constante tensión 
y  evolución, donde la gestión 
estratégica de compras es fundamental 

- El 45% restante son Otros 
aprovisionamientos, Mercaderias, 
Trabajos de otras Empresas y Servicios 
Exteriores, masas de contratación que 
correctamente gestionadas tienen un 
potencial de eficiencia muy importante. 



El comportamiento de los 
proveedores y de los 
suministros producen varios 
impactos en nuestra Empresa 

La interacción con los proveedores y 
los suministradores tiene efectos 
importantes en el desarrollo de 
nuestra Empresa. 

 

No sólo en la rentabilidad a través de 
los costes de totales de adquisición, 
sino también en nuestra liquidez de 
tesorería; en la percepción de nuestros 
clientes sobre la calidad y servicio de 
nuestro producto (dentro del cual 
están los materiales de los 
proveedores);  influyen en la 
capacidad de conseguir nuestros 
objetivos como empresa; una mejor 
gestión de compras es un factor 
competitivo respecto a la 
competencia; influyen en nuestro 
rendimiento económico;  y son una de 
las fuentes de innovación que 
podemos utilizar. 
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Las distintas naturalezas 
de la Gestión de Compras 
y Proveedores 

Estratégica 

Logística Económica 
La Gestión de las compras y los 
proveedores tiene una naturaleza 
logística, una naturaleza económica y 
una naturaleza estratégica. 

 

La Gestión de compras aporta el 
máximo valor a su organización 
cuando se integran  la naturaleza 
estratégica, la económica y la logística. 

 

El proceso de compras tiene 3 niveles 
que permiten esta integración:  

 

•El nivel estratégico 

•El nivel táctico 

•El nivel operativo 
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Adquiria. Un concepto 
integral de la capacitación 
profesional de las compras  
En Adquiria creemos firmemente que 
nuestra colaboración profesional con 
su Empresa, debe perseguir el objetivo 
de que ustedes sean capaces de 
aplicar y utilizar los conocimientos y 
experiencia que le mostraremos. 

 

Nuestra misión es mostrarle como se 
gestiona el área de compras y la 
relación con los proveedores mediante 
la formación;  a aplicar los 
conocimientos adquiridos en sus 
actuales desempeños mediante la 
mentorización; y  ayudarle a cambiar 
la dinámica de la gestión y la inercia de 
su gestión anterior mediante la 
consultoría. 

 

Con este sistema, aseguramos un 
retorno real de la inversión en 
conocimiento que realiza su Empresa. 

Formación 

• Adquirir los conocimientos 
técnicos de gestión 

Mentorización 

• Aplicar los conocimientos 
adquiridos a la realidad del 
desempeño diario de la 
persona  

Consultoría 

• Generar el cambio a nivel del 
área de Compras sin ruptura 
con la inercia anterior. 










